
 

Esses profissionais 

deixarão o workshop com 

habilidades diferenciadas 

para a comunicação com 

audiências diversas, 

O sucesso ao seu alcance!  

A Arte de Vender Ideias 
A definição de um propósito claro 

O passo a passo da execução 

Sua audiência (plateia) 

Necessidades e expectativas 

Você e sua empresa 

Necessidades e expectativas 

O panorama geral (tempo, atenção e foco) 

O método A.I.D.A. aplicado a 

apresentações  

Como atingir seus objetivos 

O Trio que funciona 

Lidando com múltiplos tipos de ouvintes  

Mote para fixação dos conceitos 

Duração:  1 dia 

O programa inclui a realização de dinâmicas e exercícios 

práticos. 

Entre em contato para mais informações ��� 

Rua José Pugliesi Filho, 306    

13085-415 – Campinas, SP  

Fone/Fax +55 (19) 3279 0768   

playit@playit.com.br  

www.playit.com.br  

tanto com relação à estruturação de ideias, quanto com 

relação a formas de transmiti-las.   

Para profissionais que atuam em marketing, pré-vendas e 

vendas B2B e que necessitam melhorar sua capacidade de 

apresentação de ideias e poder de persuasão perante plateias 

grandes ou pequenas, em eventos abertos ou fechados, Road 

Shows, ambientes da empresa cliente e outros locais. 

Ementa 

 


