Vendas Estratégicas

Para vendedores com experiéncia, que entendem a diferenga
entre ‘vender para um cliente’ e ‘profissionalmente gerenciar
uma conta’. Este é o ponto em que estdo aptos a explorar de
forma abrangente o valor estratégico de desenvolver clientes
chave.

Esses vendedores
deixardo o treinamento
com uma perspectiva
diferenciada quanto ao
gerenciamento de contas

e uma melhor compreens3do sobre planejamento de vendas
estratégicas.

Duracao: 2 dias.

O treinamento inclui a realizagdo de dindamicas e exercicios
praticos.

O contetldo pode ser adaptado para a duragdo de um dia.

Entre em contato para mais informacgoes 444

empresas melhores

Ementa
Uma compreensdo sobre o cliente:
O mercado, a cultura, as pessoas,
a politica
Mirando clientes e recursos
A metodologia de aproximacgdo
estratégica
Planejamento, taticas,
competicdo e objetivos
Lidando com multiplos tomadores de
decisdo
Ganhar concordancias e construir
confianca
A criagdo da solugdo e
apresentac¢do de propostas
A construcgdo do relacionamento
Sustentando os niveis de
expectativas
A manutengdo da lucratividade
A preservacgdo da satisfagdo
O processo de follow up
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