O sucesso nas vendas depende
das habilidades da equipe.
Habilidades podem e devem ser
desenvolvidas.

O segredo é um ciclo continuo de
treinamento e pratica.

Atingir e superar metas.
Sua equipe pode!
Qualificar os prospectos mais

efetivamente.

Saber as questfes certas para usar e
guando usa-las.

Entender as motivacdes, necessidades e
desejos dos prospectos.

Vencer as obje¢6es que enfrentam com
facilidade e confianca.

Construir relacionamentos efetivos.

Gerenciar melhor seu tempo e liberar
tempo para as vendas.

Obter indicagdes dos clientes sem
constrangé-los .

Criar 0 passo-a-passo de um processo de
vendas consultivas que funciona.

AUMENTO DAS VENDAS

ENTRE EM CONTATO HOJE MESMO :
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Mais oportunidades
Mais negécios
Melhores resultados

No moderno ambiente do
mundo dos negdcios, além de
aplicar as Ultimas e mais
efetivas técnicas de vendas e
de negociagéo, sua equipe
também precisa aprender
como gerenciar seu nivel de
confianga, aumentar a
motivagao, desenvolver suas
habilidades de comunicagéo
e ampliar o conhecimento
sobre seus produtos,
servicos, o segmento de
negaocios, 0s concorrentes e
seus clientes.

Como AJUDAMOS

Somos consultores e
instrutores especializados em
negocios, com grande
experiéncia executiva e

Maior satisfacdo dos clientes

Maior presenca no mercado

Treinamentos em marketing, vendas e
desenvolvimento de negdcios padronizados ou
projetados sob medida e ministrados onde e quando
VOCE precisa.
A maneira mais efetiva de ampliar o desempenho de
sua equipe.

empreendedora, atuando em
marketing, vendas e
desenvolvimento de
negoécios. Nossa expertise
tem ajudado equipes de
vendas a atingir e superar
metas com tranquilidade e
confianga.

Os treinamentos podem
seguir um programa padrao
ou moldar-se totalmente as
necessidades de sua
empresa com relagao a

Maior poder da marca

Vender é muito mais que técnicas de vendas

conteudo, local e duracao.

O aprofundamento dos
assuntos depende da propria
equipe a ser treinada e de
sua experiéncia prévia com
marketing e vendas.

EQUALIZE O PROCESSO

E comum que profissionais
de vendas tenham formas
diferentes de atuar junto a
seus clientes.

Essas diferencas podem ser
Uteis em muitas
circunstancias, mas também
podem dificultar os negécios
e a satisfacdo dos clientes
em outras.

Treinar a equipe para atuar
de forma equalizada, com
atitudes e acBes com as
quais a empresa toda se

identifica € também uma
forma de garantir o
estabelecimento de um
processo unico, que
resguarde as diferencas
individuais que colaboram
para o sucesso comum e que
garanta uma forma Unica de
realizar negécios em nome
da empresa.

GARANTA O FUTURO
Comece hoje a aumentar o
desempenho da equipe de
vendas. Entre em contato
conosco para discutir suas
necessidades.

Para nds serd um prazer
colaborar com o sucesso de
sua empresa. E com ele que
estamos comprometidos.

Vendas Consultivas

Vendas B2B

. Vendas no Varejo

Vendas Estratégicas

Marketing e Vendas
de Servicos

Habilidades e
Técnicas de Vendas

Temas e Programas
Customizados Para Sua
Empresa

Compromisso com o Seu Sucesso.



